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cosa. Finsitot el DIEC ho fa servir

en una de les accepcions del mot
“cosa”, “allo que és real, concret”. Anome-
narunacosano alteralasevarealitatfisica,
pero condicionala percepeio que en tenim.
S’ha vist, per exemple, que els idiomes que
usen més paraules diferents peranomenar
els colors afavoreixen que els seus parlants
discerneixin més subtileses cromatiques.
A més, utilitzar noms per designar les co-
ses fa que, per al cervell, siguin mental-
ment més accessibles. Podem pensar en
imatges, en sons i en sensacions, pero so-
bretot pensem amb paraules, les quals ens
permeten visualitzarmentalment finsitot
les abstraccions més complexes.

S ’ acostuma a dirque elnomnofala

TAMBE LES PERSONES ENS POSEM un nom
amb el qual ens identifiquem, i que també
ens fa més reals als ulls dels altres (de fet,
per ser estrictes hauriem de dir que ens fa
més tangibles als processos cerebrals i
mentals dels altres): Santi, Anna, Lourdes,
Pere... Peraixod, quan coneixem una perso-
na.el primer que fem és presentar-nosi dir-
li com ens diem. I també per aixo quan es
vol despersonalitzar una persona o un col-

lectiu sevita utilitzar els noms reals
d’aquelles persones, que les farien tangi-
bles als oients, i se substitueixen per ex-
pressions genériques, com quan es parla
dels“immigrants” o els “independentistes”
en comptes de la Fatima o en Jordi, o per
nombres, com s’hafet sempre als camps de
concentracio.

FA TEMPS QUE SE SAP QUE, quan sentim el
nom d’una persona, el nostre cervell activa
les zonesimplicades enlagestié emocional
isocial. Un equip d’investigadors acaba de
publicar un treball a la revista Science Ad-

“ El hom no fa

les persones,
pero augmenta
la capacitat que
hi cooperem

vances on es demostra que coneixer el
nom de les persones amb qui ens rela-
cionem té, a més, un altre efecte: incre-
menta les probabilitats que hi vulguem co-
operar. Elnomno fales persones, perd aug-
menta la capacitat que hi cooperem. Per
demostrar-ho van utilitzar una prova co-
neguda com “el dilema del presoner”.
Demaneramoltresumida, s’enfronta dues
persones a un dilema en queé hi pot haver
guanys i pérdues. A cadascun se li pregun-
ta, per separat, si vol cooperar amb l'altre
osiprefereix trair-lo. Si tots dos decideixen
cooperar, obtenen un cert guany, pero si
un vol cooperar i I'altre el traeix, llavors el
traidor guanya més, i el cooperador perd.
Alallarga, pero, el benefici conjunt es ma-
Ximitza, si tots dos cooperen. Doncs bé, si
els subjectes es coneixen pel seu nom, les
probabilitats que tots dos per separat deci-
deixin cooperar sincrementen enorme-
ment. Lesimplicacions enlesrelacions hu-
manes —socials, politiques, economiques—
sénimmenses, i expliquenmoltes deles ac-
tituds individualsisocials que inconscient-
ment tenim quan ens relacionem amb els
altres, especialment si hi ha guanys i per-
dues pel mig.




