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1. INTRODUCCION

En este articulo se estudia la incidencia de las economias externas en la localizacion de
las actividades productivas. La reciente literatura sobre localizacion recurre a la
aportacion marshalliana de economias externas para explicar las pautas que sigue la
industria para decidir su emplazamiento. En una parte de esta literatura las economias
externas se explican -a diferencia de la interpretacién original de Marshall- dentro del
marco de modelos de competencia imperfecta (Krugman, 1991a, 1991b) y se hace
especia hincapié en la distincién entre economias externas estéticas y dinamicas
(Glaeser et a. 1992). En €l trabajo que agui se presenta se comentan estos supuestos y
se presenta un estudio de localizacién aplicado al caso espafiol.

A través del método de regresion multiple se determina la incidencia de las economias
externas en la localizacion y especializacion industrial del territorio. Para ello se han
definido variables proxy de economias externas actuales e histéricas, siguiendo €
modelo desarrollado por Henderson, U., Kuncoro, A. y Turner, M. (1992). Esta
aproximacion metodoldgica ha permitido abordar de manera sencilla, y a un nivel muy
exploratorio, la influencia de algunas economias externas en las pautas de localizacién
seguidas por laindustria espafiola. En cualquier caso no es posible, a partir de los datos
disponibles, analizar cuestiones muy significativas en la localizacion y directamente
vinculadas con las economias externas como la cooperacion, las entradas y salidas de
empresas en e mercado local, su origen y tamafio, la organizacion del proceso
productivo y € origen de los inputs, informacion que permitiria conocer, con mayor
rigor, larelacion entre el sistemaempresarial y las economias externas locales.

Las limitaciones estadisticas no han permitido tampoco proceder a un estudio
microterritorial, habiéndose tenido que utilizar como unidad de andlisis la provincia
Dado que se analizan las economias externas asociadas a la aglomeracion, es evidente
gue €ello constituye también una limitacién del trabagjo. A pesar de las restricciones
sefialadas, |os resultados obtenidos apuntan que la historia industrial de un territorio, €
tamafio del mercado loca y la difusion del conocimiento determinan la localizacion
empresarial y la especializacion productivaterritorial.

2. ECONOMIASEXTERNASY LOCALIZACION

La pregunta sobre ¢qué caracteristicas pasadas y presentes influyen en las decisiones de
localizacién de las empresas? exige explorar los posibles determinantes de la
distribucion geografica de la industria dentro de un mismo pais cuando la existencia de
barreras artificiales, derivadas de fronteras politicas, a la libre circulacion de los flujos
econdémicos no explican las diferencias interterritoriales.



Y mas especificamente se trata de comprobar en qué grado son persistentes |os patrones
de localizacion de las actividades manufactureras alo largo del tiempo y cua podria ser
larazdn de tal persistencia. De entre |as diferentes causas cabria sefidar:

» caracteristicas propias del territorio que le confieren ventajas comparativas,
* inmovilidad del capital fisico;

* inexistencia de rotacién empresarial;

* existencia de economias externas locales.

El primer grupo de factores engloba caracteristicas locales invariables en e tiempo o
gue evolucionan con lentitud. Cabe referirse a los recursos naturales que pueden afectar
ala€ficiencia de las empresas de determinados sectores.

En la hip6tesis de que los stocks de capital fisico de las empresas fuesen relativamente
inmoviles habria una mayor persistencia de los patrones de localizacién en e tiempo.
Los modelos de localizacion predominantes suelen suponer gue muchas actividades
productivas -aquellas no dependientes de recursos naturales especificos- gozan de un
alto nivel intrinseco de movilidad espaciad. De acuerdo con esta hipétesis, la
composicion productiva, industrial mix, de un territorio seria altamente cambiante en €l
tiempo y los sectores de actividad se desplazarian con relativa facilidad de un territorio
a otro en respuesta a estimulos locacionales. Por tanto, no es plausible sostener que la
persistencia de la localizacion pueda deberse ala inmovilidad del capital fisico que las
empresas pueden adquirir en el mercado.

También cabria aducir otros hechos que facilitarian 1a movilidad de las actividades. En
primer lugar, las elevadas tasas de natalidad y mortalidad en las empresas, que dan lugar
a la renovacion continua de las unidades basicas que componen la industria lo que, en
principio, otorgaria libertad de localizacion a las nuevas empresas; y en segundo lugar,
la rapida obsolescencia y depreciacion del equipo en las manufacturas, que limita los
periodos de inmovilidad obligada de las empresas.

Sin embargo, pese a la relativa libertad de localizacion de las actividades |a evidencia
empirica indica que el proceso de localizacién no es aleatorio entre territorios y que se
dan unas pautas generalizadas, con independencia del emplazamiento de los recursos
naturales y de las economias de escala tecnol 6gicas. En este sentido cabe referirse a dos
pautas de localizacion evidentes:

e tendencia a la concentracion en unas cuantas localizaciones, y no a la
dispersion, de la mayoria de actividades industrial es,

 tendencia de los territorios incluidos dentro de un ambito geogréfico mayor a
especializarse en un cierto numero limitado de actividades, en €l sentido de que



la fuerza de trabajo se encuentra mas concentrada en unas actividades que en
otras con respecto alamedia

Todo ello indica que la industria se localiza y se desarrolla en determinados territorios
gue ofrecen ventagjas a las empresas especializadas en actividades complementarias de
un mismo proceso productivo. La complementariedad entre las actividades que realizan
las empresas locales determina la especializacién dentro de un territorio. El papel
determinante del territorio, como érea geografica que tiene unas caracteristicas
productivas comunes, se manifiesta con el tiempo, ya que existe, como sefidlaba Adam
Smith, una evidente relacién entre el proceso endégeno de acumulacion en €l pasado y
las decisiones de inversion en € presente.

Las aportaciones de A. Marshall (1920) - basadas en la proposicién de Smith - abrieron
la posibilidad de analizar los factores que incidian en la localizacion de las actividades
productivas teniendo en cuenta el tamafio de mercado y la especiaizacién industrial
gue, a través de la historia, configura €l territorio. Marshall utilizd e concepto de
economias externas para explicar la concentracion de industrias especializadas en un
territorio. El desarrollo de las economias o rendimientos crecientes externos precisan un
largo periodo de maduracion, de ahi que "cuando una industria ha escogido una
localidad para situarse en ella, es probable que permanezca en la misma durante largo
tiempo"L. El hecho de que un territorio ofrezca un mercado estable de mano de obra
especializada, una oferta de todos los suministros necesarios para la realizacion del
proceso productivo, y sea e soporte para la difusion de la informacion sobre
innovaciones de proceso y de producto, permite la formacién de rendimientos crecientes
externos que se manifiestan en e conjunto de la industria local, aunque los
rendimientos de cada empresa -dado que Marshall plantea un modelo de competencia
perfecta= no sean crecientes. Las economias -0 rendimientos crecientes- externas
marshallianas también pueden explicar que la industria de un determinado territorio
obtenga ventgjas absolutas frente a la competencia global en razén no sélo a los
menores costes del proceso productivo, ya que la disponibilidad y calidad de los
recursos locales mejora la eficiencia productiva, sino también a la existencia de unos
activos intangibles, vinculados a la cultura e historia empresarial local que constituyen
un bien colectivo paralas empresas localizadas en €l territorio.

Las dificultades analiticas que comporta incluir los rendimientos crecientes en los
model os tedricos, han limitado la influencia de la teoria marshalliana sobre economias
externas en la literatura economica. Algunos autores como Allyn Y oung (1928) trataron
de explicar el crecimiento a partir del concepto de rendimientos crecientes externos a
las empresas. Mas recientemente Arrow (1962) analizé las implicaciones econdémicas
del "learning by doing" por € que las empresas ganan en eficiencia a medida que
adquieren experiencia. Sin embargo, las aportaciones que han provocado una creciente

142 edicion de la version castellana de los Principios de Economia (1963), pag. 226.



atencion sobre el papel de las economias externas en el crecimiento econémico y en la
localizacién industrial, tanto desde una vertiente tedrica como aplicada, han sido los
trabajos de Romer (1986), Lucas (1988) y Krugman (1991a, 1991b)2. La nocion de
economias externas definida por Marshall ha sido la base de un conjunto de
interpretacionesy tipologias, no siempre coherentes con laidea primigeniani entre si.

La literatura distingue tradicionalmente entre economias externas pecuniarias y no
pecuniarias. Las primeras son vehiculadas por los precios y se traducen en mejoras de
costes para las empresas, mientras las segundas impulsan e cambio tecnoldgico.
Asimismo, la literatura suele identificar tres tipos de factores generadores de economias
externas.

» existencia de un mercado de trabajo especializado que facilita la adaptacion de
laempresa asu ciclo productivo propio, |0 que genera mejoras en los costes,

e vinculos (linkages) hacia delante y hacia atrds con otras empresas que
adquieren la producciéon o bien ofrecen inputs especializados, y también la
presencia en cantidad y variedad de empresas que suministran bienes no
comercializables; esta categoria de economias externas pecuniarias incluye, no
solamente efectos intraindustriales, sino también interindustriales,

 flujos de informacion tecnol 6gicos o desbordamientos tecnol 6gicos que se dan
entre empresas de un mMismo sector, es decir, economias externas no
pecuniarias de caracter intraindustrial.

Esta tipologia que "estandariza' las diferentes aportaciones recientes implica, sin
embargo, un tratamiento algo diferente del concepto marshalliano de economias
externas, como se argumenta més adelante. En los parrafos que siguen se realizan
algunas consideraciones en torno a concepto de economias externas y a los aspectos
gue deberian profundizarse en futuros analisis.

Krugman (1991a, 1991b) ha centrado su interés en los rendimientos crecientes externos
de carécter pecuniario, especiamente aguellos que estén asociados a tamafio del
mercado. En su opinion las economias externas de informacién, o desbordamientos
tecnol dgicos, resultan dificiles de aislar y medir y, en cualquier caso, argumenta gue no
existe evidencia de su importancia en la localizacion. En este aspecto la postura de
Krugman difiere de la que hoy predomina en la literatura sobre desarrollo econdmico
donde, precisamente, es la difusion de la informacion lo que posibilita la existencia de
rendimientos crecientes. El problema es que Krugman no diferencia entre difusion de

2Krugman es el autor que analiza con mayor profundidad |a aportacion de Marshall. Introduce la idea de
mercados de trabajo locales autosostenidos. La existencia de demandas de trabajo correlacionadas
negativamente permitiran vaciar el mercado de trabajo, reducir la incertidumbre de los trabajadores y
aumentar |as ganancias empresariales.



informacion sobre innovaciones en general, que tiene lugar en todos los sectores, y
transmision de conocimientos entre industrias de alta tecnologia. El concepto de
innovacion parece asociarlo exclusivamente a éstas Ultimas. De ahi que sostenga en que
la osmosis tecnol 6gica solamente juega "una funcion importante en la concentracion de
algunos sectores'.

Asi pués, como ya se ha dicho, € andlisis de Krugman se concentra en las economias
externas pecuniarias, es decir las asociadas a los vinculos intra e interindustriaes, a
tamario del mercado, y a mercado de trabajo especializado. A diferencia de Marshall
utiliza un enfoque de competencia imperfecta con externalidades basado en la
existencia de economias de escala en la empresa. Segun este modelo, las empresas
optaran por abastecer atodo el mercado nacional desde aquel emplazamiento con mayor
demandalocal si |os costes de transporte son suficientemente bajos.

El trabgjo de Glaeser, Kallal, Scheinkeman y Schleifer (1992), que ha tenido una
notable influencia en investigaciones posteriores, clasifica las economias externas que
influyen en la localizacion en externalidades tipo MAR, tipo Porter y tipo Jacobs. Las
primeras hacen referencia a Marshall, Arrow y Romer y representan economias de
especializacion o intraindustriales en contextos oligopolisticos. Las economias externas
tipo Porter se darian también entre las empresas de una misma industria pero con
relaciones de competencia entre ellas, tal como queda representado en €l diamante de la
competitividad de Porter (1990). Finalmente, las economias externas tipo Jacobs (1969)
son aquellas que surgen entre empresas pertenecientes a sectores diferentes pero se
benefician de la “fertilizacion cruzada de ideas’ que implica € contacto entre
actividades diversas.

Por otra parte Glaeser et al. (1992) distinguen también entre efectos estaticos, que
determinan e tamafio de una industria en una localizacion, y efectos dindmicos -
spillovers tecnol 6gicos- que influyen en el crecimiento de una actividad. Dado que los
efectos dinamicos coinciden con el concepto de economias externas no pecuniarias, se
puede inferir que la dimensién estético-dinamico es equivalente a la dimension
pecuniario/no pecuniario.

Varias son las consideraciones que cabe hacerse sobre los conceptos presentados.
Respecto a la terminologia, aunque estemos acostumbrados a utilizar indistintamente
los términos de economias externas y externalidades, ambas cosas no son exactamente
lo mismo. Mientras que las externalidades en general implican una transferencia de
ganancias (0 pérdidas) econdmicas de un sujeto a otro con independencia del primero e,
incluso, en contra de sus intereses (Bellandi, 1995), las economias externas en concreto
son un activo intangible de ambito local que no puede adquirirse en el mercado y del
gue se benefician exclusivamente las empresas localizadas en € territorio, las cuales
participan en la creacion de las economias externas. Constituyen un bien colectivo en



cuanto gue tienen carécter no-rival pero, a diferencia de los bienes publicos puros,
solamente son no excluyentes a escalalocal (Kindleberger, 1983; Bellandi, 1995).

Con respecto a las llamadas externalidades MAR también conviene precisar algun
aspecto. Marshall elaboro su teoria de las economias externas en el marco de un modelo
descentralizado de competencia perfecta - y no de competencia imperfecta como
plantean Glaeser et a (1992) a formular las economias externas tipo MAR. Las
pequefias y medianas empresas de los distritos industriales marshallianos son precio-
aceptantess. Como sefiala correctamente Romer (1990), € atractivo de los rendimientos
crecientes externos de Marshall fue que conservaba el aparato de la teoria de la
competencia, mientras que a mismo tiempo se agaba de los supuestos de convexidad
gue impedian € crecimiento. Marshall busca una solucion en la que coexisten
rendimientos crecientes en el conjunto empresarial, y decrecientes en cada empresa. Los
aumentos de demanda comportaran aumentos en la oferta sin crecimiento de los precios
0 incluso con descenso de los mismos. Este aumento de la oferta "significa un
incremento de las cantidades que pueden ser ofrecidas a cada uno de los distintos
precios y una disminucién en € precio a que cada cantidad separada puede ser
ofrecida'4. Marshall afiadia que s una industria obedece a rendimientos crecientes,
cuanto mayor sea la elasticidad de la demanda tanto mayor serd e aumento de la
produccién y tanto mayor la disminucion del precio. La curva de oferta agregada tendria
pendiente negativa.

Aungue conceptuamente es posible distinguir entre economias externas estaticas y
dindmicas, siendo éstas Ultimas las relacionadas con la difusion de informacion, en la
préactica resulta dificil separar ambos efectos dentro del conjunto de economias externas
gue afectan a la localizacion. Desde luego € criterio adoptado por Glaeser et al.(1992)
segun el cual & tamafio de la industria esta asociado a economias externas estaticas y su
crecimiento lo estd a economias externas dindmicas, no es satisfactorio y presenta
aspectos ambiguos ya que € tamafio y el crecimiento son variables relacionadas.

En este trabajo se propone otro criterio parajuzgar € caracter estatico o dinamico de las
economias externas que afectan a las empresas de un sector en una localizacién. Por
analogia con & concepto de economias de escala dinamicasy estéticas en la produccion,
se puede establecer que las economias externas dinamicas son irreversibles y se
identifican con los desbordamientos de conocimientos tecnoldgicos y de otros tipos que
ocasionan un aumento permanente de la eficiencia de las empresas en términos de
costes o de calidad. Aungue la empresa beneficiaria de la economia externa cambiase de
localizacién no se anularia €l efecto del aprendizaje ya adquirido - aunque degjaria de
recibir € efecto de la economia externa en e futuro. Contrariamente las economias

3Los distritos industriales son en Marshall agrupaciones localizadas de pequefias y medianas empresas
especializadas en actividades complementarias.
442 edicion de la version castellana de los Principios de Economia, pag. 381.



externas de caracter estatico (tipo linkage o relativas al tamafio del mercado de inputs o
outputs) son reversibles, su efecto sobre los costes desaparece a cesar la la fuente de
economias externas, por eemplo, ante la desaparicién de proveedores locales
especializados o ante la pérdida de mercado local gque obliga a reducir la escala
productiva. Los efectos dindmicos se incorporan en la funcion de produccion de la
empresa y los efectos estédticos no modifican su funcién de produccién. Pero, en
cualquier caso, la posibilidad de separar en las variables los efectos dindmicos de los
efectos estéticos no es facil con las bases de datos actualmente disponibles.

Cabe preguntarse cudl es la deficicion de sector que resulta relevante para analizar las
economias externas. La definicion de industria o sector en Marshall no se corresponde
con la clasificacion horizontal de las estadisticas disponibles. El distrito industrial que
utiliza Marshall para explicar el concepto de economias externas, integra todas las
actividades desde una perspectiva vertical; esta dimensién de la industria del distrito
esta directamente asociada con la formacion de las economias externas (Becattini,
1979). Valga decir que Porter (1990) tiene la misma concepcidon de industria que
Marshall, de ahi que intente construir sectores verticales para calcular las ventajas
competitivas. Venables (1993) también se ha ocupado de la influencia en lalocalizacién
de las vinculaciones productivas verticales, es decir entre empresas de distintos sectores
(desde e punto de vista de la tecnologia productiva) que confluyen en la cadena del
valor de un bien.

Para que una estructura productiva pueda generar o, s se prefiere, aprovechar las
economias externas quizas la cuestion central es que exista un mercado loca lo
suficientemente grande y articulado para que las empresas puedan redlizar funciones de
produccion especializadas y complementarias (Stigler, 1951). De este modo las
empresas estableceran relaciones inter e intrasectoriales pero siempre dentro del
conjunto de actividades que precisa cualquier producto industrial a lo largo de todo su
proceso productivo. En sentido contrario, una estructura sectorial diversificada pero
desarticulada no dard estabilidad a territorio, porque las empresas no comparten
ninguna economia externa. Igualmente, una estructura monosectorial, que carece por
tanto de un mercado de suministros, es vulnerable, como ya sefial6 Marshall, y presenta
unas débiles economias externas.

En e apartado que sigue se presenta y se estima un modelo basado en economias
externas que son identificadas de acuerdo con su carécter interindustrial o
intraindustrial. La informacion disponible solo permite por e momento tratar con
sectores definidos horizontalmente. Pero ya es suficiente para obtener una primera
apreciacion de los problemas involucrados en el andlisis de las economias externas.

Modelo



Siguiendo la linea desarrollada por Henderson (1994) y por Henderson et a (1992), se
presenta un modelo de localizacion industrial que incorpora la influencia de las
externalidades. El supuesto basico adoptado es que € tamafio de una industria o sector
en un territorio j depende del nivel de beneficios de las empresas del sector en dicha
localizacién. EI modelo se compone de dos funciones. La primera de ellas representa la
funcién de beneficios para una empresa-tipo de un sector dado en la localizacién j.
Tendremos que:

pj=(Y].,Fj,ej)

donde pj representa €l nivel de beneficios de una empresa-tipo del sector; Fj representa
el tamafio o escala productiva del sector en la localizacion j medido por € ndimero de
empresas; Yj es un vector que engloba variables como: €l tamario relativo del sector, la
diversidad del entorno, una medida del tamafio del mercado local y el coste de los
inputs en dicha localizacion. g es un término de error.

Para unos valores dados del vector Yj se puede suponer que €l crecimiento de Fj tendra
dos tipos de efectos sobre pj. Por una parte se daran efectos positivos sobre el beneficio
derivados de las economias externas asociadas a la concentracion de la propia industria,
y por otra parte se dara un efecto negativo opuesto derivado de la caida de los precios a
medida que aumenta la oferta. Mientras el tamafio local del sector se mantenga por
debgjo de determinado nivel dominaran las externalidades positivas derivadas del
aumento del tamafio local del sector, hasta que se alcance un maximo a partir del cua
todo aumento de Fj comportara caida del beneficio. La figura 1 representa dicha
Stuacion. La curva Y representa la funcion de beneficios cuando F varia
permaneciendo Y constante, mientras que la curva Y 1 representa la misma funcion de
beneficio cuando se ha producido una variacion en el vector Y. Como puede verse, todo
aumento en € tamafo del mercado, por gemplo, desplazara la funcion de beneficios
hacia la derecha.

Por otra parte se puede definir una funcion de oferta de empresarios. Habra entrada de
empresas en el sector en lalocalizacion j si € beneficio alcanza un minimo aceptable
p El beneficio minimo aceptable serd equivalente a coste de oportunidad de los

recursos empleados para entrar en la industria. Cuanto mayor sea Fj, permaneciendo
constantes otras variables, mayor deberd ser p La funcién inversa de oferta de

empresarios tendralaforma:
b, =P(z,F.m)

donde Zj es un vector formado por variables relevantes para las empresas como €
tamafio del mercado local, la diversidad productiva, la concentracion de la propia



industriay el costey ladisponibilidad de factores. Dadas las condiciones expresadas por
Zj, para que Fj crezca p debera crecer para atraer recursos empleados en otras

actividades. nj esun término de error.

Figural

En lafigura 1 puede verse la forma de la funcion inversa de oferta de empresarios. La
oferta de empresarios crece ha medida que e beneficio minimo p crece; o mejor

dicho, para que Fj crezca, p debe crecer. La funci on se desplaza cuando varian los

vaores de los argumentos del vector Zj, por gjemplo cuando aumenta el tamafio del
mercado loca u otra fuente de economias externas. El tamafio de la industria en una
localizacion j, Fj* , vendra dado por lainterseccién de ambas funciones.

4. ESTIMACIONESY RESULTADOS

El modelo que finalmente se ha estimado es una adaptacién del anterior modelo tedrico
a la base de datos disponible para la industria espafiola. La base de datos esta4
constituida por 37 sectores industriales que agrupan los 89 sectores de la Encuesta
Industrial desagregados en 50 provincias - todas excepto Ceuta y Médlilla -, y con dos
cortes temporalesen 1981y 1991.

Laexpresion estimada es la siguiente:

LE9Lj = by +bq LEBLjj + by ESP8Lj + 3 LOTRILj + by HERFIOL;j+ bsLSALOL; +
bg CPUBYL, + b7 CHUMO, + ujj.

Donde la variable dependiente es € logaritmo del empleo en 1991 para cada sector
industrial i y provinciaj (LE91; j). Como puede verse e tamafio del sector viene medido
por la cantidad de empleo y no por e nimero de empresas, como en el modelo tedrico.
Las variables explicativas son: € logaritmo del empleo del sector en 1981 (LE81ij); el
indice de especializacion relativa del sector para cada provincia en 1981 medido como
el cociente entre la parte del empleo provincial en e sector i y la parte del empleo



nacional total (todos los sectores) en el sector i (ESP81; j)5; el logaritmo del empleo del
resto de sectores en € momento actual (LOTR91jj); el indice de concentracion o no-
diversidad de Hirschman-Herfindhal para € resto de sectores industriales en 1991
(HERFI91; j) y en 1981 (HERFI81jj); el logarimo del salario medio del sector industrial
manufacturero de cada provincia (LSAL91j); un coeficiente de stock relativo del capital
publico de cada provincia (CPUB91;)7; y una variable proxy de la dotacion de capital
humano de cada provincia calculada como la proporcion de titulados universitarios
sobre € total de ocupados (CHUM 91j).

Las variables introducidas en la ecuacion a estimar son de dos clases, aquellas que
representan las condiciones histéricas, y aquellas que definen las condiciones actuales
del entorno. Las condiciones histéricas se recogen en € empleo del propio sector
industrial en 1981 y en €l indice de especializacion de la propia industria en 1981. Las
condiciones actuales de cada actividad industrial son recogidas por e indice de
concentracion o no-diversidad en el resto de sectores industriales de 1991, el empleo en
el resto de sectores manufactureros en 1991, el salario medio de 1991 y las dotaciones
de capital publico y capital humano para e mismo periodo. Alternativamente se ha
estimado una segunda regresion, con el indice de no diversidad en € resto de sectores
industriales de 1981 con objeto de comprobar € efecto de la diversidad industrial en €
pasado.

De los resultados de la estimaciéon se desprende que exceptuando las dotaciones de
capital publico y capital humano, € resto de las variables tienen un impacto
significarivo en lalocalizacion de la actividad industrial.

e
SEl indice de especializacion relativa se define como: ESP, = rva

e

e

6El indice de concentracion o no-diversidad de Hirschman-Herfindhal para cada sector y provincia se
define como:
2

_ 9 E-;eekli,j 0
HHI,. , =a ¢ +
wied €., @

"Esta variable procede de |as estimaciones de capital publico realizadas por Mas, M, Maudos, J. y Pérez,
F. (1995).



Cuadro 1
Variable explicada: L E91jj

Variables Regresion 1 Regresion 2
Constante -6,963 -6,345
(-4,452) (-3,856)
LE81 0,681 0,683
(45,234) (45,361)
ESP81 11,065 10,921
(14,715) (14,587)
LOTR91 0,566 0,513
(9,973) (8,372)
HERFI91 1,552
(2,282)
HERFI81 1,363
(2,128)
LSAL91 -0,608
(-1,876)
CPUB 2,152 1,733
(1,576) (1,243)
CHUM 0,017 0,005
(1,008) (0,256)
num. obs 1.850 1.850
R2-gjustado 0,75 0,75
F-Snedecor 706,92 705,21

(*) Entre paréntesis se recogen |os estadisticos T-student.

Tanto € empleo del propio sector en e pasado como € grado de especializacion local
en dichaindustria determinan &l tamario de un sector en la actualidad. Se puede suponer
gue estas dos variables histéricas recogen fundamentalmente efectos de caracter
dindmico. En efecto, el sector de hoy se beneficia de los conocimientos acumulados por
las empresas de la propiaindustria alo largo del tiempo. Cuanto mayor fuese e empleo
de la propia industria en el pasado (LE8Ljj) mayor es la probabilidad de que en e
territorio se hayan formado economias externas de caracter tecnolégico o, en general,
relacionadas con e conocimiento del propio sector. No puede descartarse, sin embargo,
gue esta variable también esté capturando el efecto de caracteristicas especificas del
territorio que representan algun tipo de ventgja comparativa y que no son economias
externas.



De igual forma, la especializacion territorial (ESPjj) también aparece como un
determinante importante de la localizacion que puede relacionarse con la facilidad para
el surgimiento de una red de intercambios tacitos o explicitos de conocimientos entre
las empresas localizadas en €l territorio. En efecto, cuanto mayor sea el peso del sector
dentro de la economia local mayor serd la densidad y la efectividad de los flujos de
informacion.

La ocupacion en € resto de sectores (LOTR91jj) es una variable que presumiblemente
captura efectos de carécter estético relacionados con el tamafio de los vinculos
interindustriales de las empresas del sector. El nimero y laimportancia a escalalocal de
los proveedores de inputs y de los clientes consumidores del output del sector pueden
estar representados por esta variable. Posiblemente esta variable puede recoger también
economias externas de caracter dindmico relacionadas con lainformacion procedente de
otros sectores. Es decir esta variable puede estar recogiendo tanto efectos estaticos
como efectos dindmicos del tipo Jacobs.

El coeficiente estimado de la variable LSAL91 aparece con & signo negativo esperado,
sin embargo, las pautas de localizacién industrial no parecen ser sensibles a las
diferencias de salario interprovinciaes, puesto que la variable LSAL91 no es
significativa. Cabe puntualizar, no obstante, que la variable utilizada tiene importantes
limitaciones ya que se trata del salario industrial medio provincia y por tanto no
distingue entre sectores productivos diferentes.

Finalmente, ni las dotaciones de capital publico - basicamente infraestructuras de
transporte - ni las dotaciones de capital humano parecen jugar papel alguno en la
localizacién industrial segin el modelo estimado. Puesto que estos resultados son
abiertamente discordantes con la experiencia, la intuicion y con € saber
tradicionalmente aceptado, conviene tomarlos con mucha cautela. En e caso de la
dotacién de capital humano, es un hecho generalizado que suele plantear problemas en
los estudios empiricos, por lo que actualmente los investigadores estén dedicando
bastantes esfuerzos a la blsqueda de un indicador aceptable. En € caso de la dotacion
de capital publico en infraestructuras, podria pensarse gque su efecto sobre los incentivos
a la localizacion tiene lugar mas a largo plazo, y que por tanto deberiamos utilizar
también medidas historicas. Alternativamente, los resultados pueden reflgjar €l hecho de



gue, tras las importantes inversiones en infraestructuras de caracter redistribuidor de los
Ultimos afios, las dotaciones provinciales relativas ya no se corresponden como
anteriormente con el grado de desarrollo industrial de las provincias.

CONCLUSIONES

El modelo estimado aporta evidencia en favor de la hipétesis de que la localizacién de
la industria espafiola estd influida por las economias externas existentes en los
territorios (provincias). Se ha tratado de plantear € origen estatico o dindmico de tales
externalidades aunque no es posible diferenciar totalmente entre ambos efectos cuando
proceden de una misma variable.

El factor de atraccion mas potente es la dimensién histérica del propio sector y la
especializacion relativa, también histérica, del territorio. También se demuestra la
importancia de las economias externas derivadas de los linkages o vinculos
interindustriales locales, es decir aquellos relacionados con las relaciones de
complementariedad entre un sector dado y otros sectores localizados en €l territorio.

En Ultima instancia la utilidad que pueda tener esta linea de andlisis se reflgjara en su
capacidad para aportar nuevos conocimientos a la politica de desarrollo regional y ala
politica industrial. En principio, estos resultados ponen de manifiesto que, a través de
las economias externas territoriales, puede intervenirse en la mejora de la productividad
industrial (Myro, 1994) y sugieren también que los procesos de modernizacion
productiva pueden abordarse mejor a partir de l0s sectores de especializacion tradicional
del territorio y con e uso de instrumentos y programas que refuercen la competitividad
empresarial sin alterar los principios de la competencia 'y contemplando, sin embargo,
los aspectos especificos y, por tanto, diferentes que cada agrupacion territorial de
industrias tiene.

Tanto e planteamiento como los resultados contenidos en este articulo deben
entenderse como primeros pasos hacia un estudio més profundo de las economias
externas 'y de su papel en e desarrollo industrial. Va a ser necesario avanzar mas tanto
en los aspectos conceptuales - la naturaleza de las economias externas - como en la
construccion de bases de datos apropiadas y fiables, ya que la disponibilidad de datos
constituye una de las limitaciones més importantes para establecer la importancia real
de las economias externas.
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