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Presentacion

En el mundo desarrollado, la poblacién en su cdaojina frenado el crecimiento, pero el
espacio urbanizado y construido ha seguido auméntalunque la dinAmica varia segun
paises, puede afirmarse que practicamente todagrandes ciudades han tendido a perder
poblacion en beneficio de municipios mas pequeéaoslos cuales las urbanizaciones de
viviendas unifamiliares han ido cambiando el paisajral convirtiéendolo en zonas
urbanizadas con baja densidad edificatoria, setpdas en sus funciones, dispersas y cada

vez mas extensas.

El proceso es relativamente nuevo en Europa, peeceal en los paises mediterraneos cuyas
ciudades representan el caso mas extremo de catagacTiertamente, también en ellos
hubo propuestas e incluso experiencias de ciuddthjantes de la Segunda Guerra Mundial.
Sin embargo en la mayoria de los casos se apostarponodelo de desarrollo urbano
concentrado, donde el crecimiento poblacional drsombido por las grandes ciudades
industriales, que crecian en altura (densidad) guwgrerficie, ocupando no sélo sus zonas
periféricas sino también las superficies de losimpios de su entorno. El continuo urbano
se extendia como una enorme mancha de aceite, ealamgagmentacion de las funciones a

las que se dedicaba el territorio aseguraba ler@léeion propia de las areas metropolitanas.

Este modelo de crecimiento que respondia a la seleueiudad - gran ciudad - area
metropolitana y parecia ilimitado, se rompe endaadla de los afios setenta. Las grandes

ciudades pierden poblacién y, paralelamente, criesemunicipios pequenos.
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Tecnologia del Plan Nacional I1+D+I para el tried@i4-2006 Se ha desarrollado de manera coordimadados equipos de investigadores de la
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Patricia Prats i Montserrat Coll), dirigido porDaa. Isabel Pujadas con el proyecto "Ciudad digpgnsiovilidad residencial" SEC2003-09565-
C02-02.



El nuevo modelo urbano --caracterizado por un tieomorfologia constructiva de baja

densidad y elevada especializaciéon y segmentacim,escasa 0 nula presencia de otras
funciones urbanas-- tiene consecuencias invasiaas g medio ambiente y enormes costes
energéticos. Es este un tema que ocupa tiempiugres de investigadores y profesionales.
Sin embargo pocos trabajos consideran los efeet@sth forma de expansion urbana sobre
las relaciones socialesni sobre lacalidad de vida entendida en los aspectos ligados a la

sostenibilidad social.

La problemética es tanto mas importante cuantogmeos —esta asuestra hipotesis- que

un buen funcionamiento social necesariamente —aungexclusivamente— va asociado a
la densidad, heterogeneidad y calidad de las elémiones sociales y que maorfologia
urbana dispersa influye en ellas, debilitandolasDe las relaciones sociales dependen
desde las redes de solidaridad hasta la sociatili@sando por la dindmica ciudadana;
desde elcapital social cultural al laboral o al civico. Sin embargo, los estudios sobre
interrelaciones sociales rara vez integran en élisas el elemento territorial. Nosotros
hemos introducidel territorio en un esfuerzo por recuperar lddsicas aportaciones de
Patrick Geddes -—abandonadas después en aras derbanismo dirigido por el
industrialismo— las cuales, a través del Regionniing, defendian un equilibrio
territorial en el que las relaciones sociales dalean tanto la economia como la propia

ordenacién del espacio.

La exploracion de las cuestiones expuestas coyestiéll objetivo del estudio que hemos
realizado. Deseamos presentar aqui algunos dessodtados obtenidos. En concreto, los
referidos a: (1) las dinAmicas sociales que haactanizado el desarrollo urbano disperso y
las etapas por las que ha pasado; (2) El uso débt®: estrategias adaptativas; (3) Las
relaciones familiares y sociales en urbanizaciondses referiremos también, aunque solo
sea como un apunte, a la metodologia que ha acawhpa#l trabajo de campo. Sera el

primer punto considerado.



1. Marco territorial del estudio y concrecion metodldgica

La Region Metropolitana de Barcelona (RMB a pattirahora) es la unidad de andlisis del
trabajo de campo. Constituye la ciudad real de 8ana ya que proyecta la realidad urbana
y funcional del municipio de Barcelona y de su &teanfluencia mas directa. Ocupa una
superficie de 3.200 kfraproximadamente, y comprende 164 municipios. Siapidn en el

afo 2005 era de 4.770.000 habitantes.
Cuadro 1. Territorio de la RMB

Map 1. MRB territory

La investigacion se ha centrado, en primer lugalaaecogida y analisis de la informacion
existente, tanto la tedrica y conceptual como la estadistica y empirica. Ello ha permitido,
por una parte, redefinir fendbmenos, matizar o anmonceptos y, por otra, hacer uso de
toda la informacion secundaria existente (cengadrones, estadisticas, cadastros...) para
probar alguna de las hipotesis generales del trabegforzar otras. Asi mismo ha facilitado

la concrecion del ambito territorial del trabajocdenpo

El estudio de las dinamicas migratorias, expand&rhabitat disperso, caracteristicas de los
migrantes (individuos y familias) ha sido posiblpatir de las estadisticas existentes; pero
muchos de los objetivos del estudio requerian almajo de campo. Y aunque la RMB es en
su conjunto el marco territorial de la investigagiél fenbmeno de la dispersién ha afectado
sobre todo a los municipios entre 2000 y 50.000téates y por tanto debian ser estos el

objetivo propio de la observacion directa.

A partir de la informacién sobre la tasa de inmigya intrametropolitana del periodo 1992-
2000 y la morfologia urbana desarrollada pudozaede un analisis multivariante y definir 5
tipos de municipios ordenados de mayor dispersiddana y baja densidad a mayor
compacidad urbana y alta densidad. La muestrars@usn de 21 urbanizaciones ubicadas
en municipios de los dos primeros grupos y, excgadmente, incluye algin municipio de

dispersiéon media (grupo 3).



alh 2. Municipios de la muestra

Fuente: Elaboracion propia

Complementando la clasificacion anterior y, de muewediante técnica multivariante, se
establecio una taxonomia de los municipios a pdetitas caracteristicas socioprofesionales
de los inmigrantes. Estos listados fueron el pumtopartida para la eleccion de las
urbanizaciones concretas, procurando recoger &sidad de casos observados. Cuando las
caracteristicas de las urbanizaciones de un mumigmn homogéneas se considerd el
espacio disperso construido como un todo, cuandmm dreterogéneas se eligieron

urbanizaciones especificas.

El nimero de entrevistas a realizar quedoé estaldemm 600, determinando cuantas personas
habria que entrevistar en cada unidad terrifosiatuédles serian las caracteristicas basicas
exigidas a los entrevistados para formar part@adeuestra. Algunas de ellas, como la edad y
el sexo, responden a condiciones impuestas. Es, pm@ muestra aleatoria previamente
estratificada. Los cuestionarios recababan datbsesel hogar y sobre cada una de las

personas residentes en él, de ahi que la informaedefiera a 600 hogares y 1924 personas.

Finalmente, para posibilitar una mayoomprensionde las relaciones, motivaciones y
percepciones de los entrevistados se complet@lahjty con 15 entrevistas en profundidad,
hechas a algunos de los encuestados, previaméeteisrados. Se eligid idéntico nimero
de hombres y mujeres, todos con menores a cargapaoion remunerada. En la eleccion se
procur6, ademdas, que estuvieran presentes persal@as diferentes condiciones

socioeconOmicas. La riqueza derivada de la comiginate metodologias es enorme y aqui

s6lo podra exponerse una muestra de los resultasoka investigacion permite alcanzar.

2 El reparto entre las diferentes unidades terstesi fue proporcional a la poblacién residenteatestareas y tuvo
en cuenta los niveles socioeconémicos territoriales
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2. DinAmicas urbanas en la RMB

La evolucién de las dinamicas urbanas ocurrida ékegién Metropolitana de Barcelona
en los ultimos 25 afos ha derivado en una complgjacion en la que se yuxtaponen dos
modelos urbanos claramente definidos: junto al neoodie urbanizacion propio de las

ciudades mediterraneas, ha aparecido, solapanelode,la urbanizacion dispersa. Las dos
realidades coexisten: la ciudad compacta y la urbai®n de baja densidad. Ambas se
influyen reciprocamente; su coexistencia refueeassdgmentacion social del espacio y

plantea nuevos retos a la politica urbanistica.

El proceso se inicia claramente en la década dedbenta. A partir de 1981 se comprobd
gue Barcelona registraba un saldo migratorio negafr49.128 personas) y que el
crecimiento natural se habia estancado, porquei¢anab modelo reproductivo habia dado
un vuelco. Se pas6 de una situacion de crecimiexpiosivo a una de estancamiento. Y al
tiempo, las migraciones residenciales, especiaknel@ntro del area metropolitana de

Barcelona, se habian multiplicado.

Después, especialmente a partir de 1985, el praamsmelera y acentla. Se desploman las
imagenes: de la Barcelona densificada, circuidebaleios periféricos con problemas de
vivienda, de equipamientos y de servicios; de uaec@ona que extiende mas alla de sus
fronteras administrativas (situantfbricas y en los municipios colindantes), pasamosa
heteréclita realidad urbana que se dispersa paminito territorial cada vez mas extenso.
Las grandes ciudades pierden poblacién, y crecemianicipios pequefios; se propaga la

tipologia del habitat unifamiliar (adosado o aislagy se multiplican laarbanizaciones.

En esta evolucion, pueden sefialarse tres momeiftosntiados:

El primero abarca los afio0$975-1985. Se caracteriza por un estancamiento del
crecimiento de la ciudad central. La expansionaleilidad comienza a tomar un nuevo

rumbo: mas extensivo y mas difuso.

El segundo corresponde a los afil986-1995 La incidencia del modelo de produccion
flexible se manifiesta por lo menos en dos aspea@pansion del ambito territorial

metropolitano e incremento de los precios de losiigbles, especialmente en Barcelona.

Finalmente, en el period@996-2005aun manteniéndose las tendencias anteriores,
parecen emerger las primeras reacciones de logipiasi grandes destinadas a contrarrestar
en parte aquellas dindmicas, a partir de politd®mwvivienda méas incisivas. El modelo de
habitat unifamiliar se extiende, ahora, por cados los municipios pequefios de Catalunya.
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2.1 Hipotesis temporales y territoriales: contrastaeion

Cada una de las etapas explicitadas tiene dinamicgsas, en el sentido de responder a
necesidades y a intereses difereht@®e aqui que las primeras hipétesis formuladas se
orientaran a la determinacion delectivosque protagonizaron el cambio, a fastoresque

en él influyeron y a laelacionentre los colectivos y factores considerados ea padiodo.

() Inicio del proceso: 1975-1985

Los colectivos que protagonizaron el cambio fuenoor, una parte poblacién con nivel
socioecondmico alto y medio alto y, por otra pdds jévenes.

Los factores que contribuyeron fueron, basicameate (1) lahiperdensidad de las grandes
ciudades,influyendo negativamente en la calidad de vida;l#&2ipologia de la vivienda
demasiado homogénea para una realidad familiar@maas diversificada; (3) la llegada a
la edad de emanciparse de una generacion que remtabB con unarisis econémicasin
precedentes. A las posibles razones anterioregjhayagregafta existencia de segundas

residenciasusceptibles de ser convertidas en viviendasipates.

Para la poblacion de las categorias socioecondnaitasy media alta, cobraron sentido,
sobre todo, los factores 1 y 2, antes enunciadespeeferencias por una calidad de vida
superior a la de las grandes ciudades, y su desewidndas unifamiliares y mas amplias les

resolvieron a buscar un cambio de residencia.

Para el colectivo de joverfeen cambio, el factor mas importante debié serelesidad de
contar con una vivienda. Llegados a la edad depiraidizarse de sus progenitores, pudieron,
en algunos casos, utilizar residencias secundagasjrtiéendolas en primeras. El fendmeno

cruzoé categorias sociales.

® Aunque aqui sélo se hara referencia a los ciudejaambién los agentes urbanos irdn modificantiyeses i
estrategias. Siguiendo a Horacio Capel, entend@aoagentes urbanos aquellos que tienen el podamopdenar el
territorio de acuerdo con sus intereses. Nos estaafwiendo a propietarios del suelo, promotoresystructores,
propietarios de los medios de produccion y Admiacbn.

* En este colectivo confluian jovenes de todas lleses sociales, incluidos los de nivel socio-ecanérhajo, que
pudieron utilizar “el terreno” con la construccimveces precaria) que en el mismo habia.
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(I) La dispersién urbana: 1986-1995

A partir de 1985, cuando la crisis econdmica estabdtiendo, los precios de las viviendas
se dispararoh alejandose progresivamente de las posibilidagelssirentas medias: no se
podia adquirir una vivienda en Barcel@nai siquiera con ayudas de la administracién o de

la familia. Aparece asi un nuevo mercado: es éhslaerbanizaciones

Las migraciones residenciales del periodo anteyien especial las de la clase alta, actuaron
como ‘Qrupo de referenciay, ademas, crearon economias de urbanizaciénvosue
equipamientos (realizados o reclamados), mayorrgkzglien lugares que hasta entonces
eran inhéspitos. Adem4da obertura de nuevas vias de circulacion geaepéctativas de
ocupacién en territorios que antes resultaban pocesibles. Se afianza y se extiende el

modelo deurbanizacién disperga

El nuevo mercado de las urbanizaciones va dirigidas categorias sociales medias y a
parejas relativamente jovenes con hijos pequefics. polarizacion propia del momento
anterior se reduce porque asi lo hacen los doemaf. Ademas, la mayoria de las
construcciones estan pensadas para ser resid@nicieipales y su ubicacién geografica es,
por exigencias del espacio y del margen de bepeficida vez mas alejada de las grandes

ciudades y, en especial de Barcelona.

(1) Consolidacion del proceso: desde 1996

En la ultima etapa siguen consolidandose los poscega iniciados. También las
caracteristicas de la poblacion siguen las tendsrapuntadas. A partir del trabajo de campo

se han podido ir confirmando todas las hipotesimfitadas. Concretamos algunas:

A finales de los afios setenta comienza la ocupadérias urbanizaciones como lugar de
primera residencia. Pero es a partir de 1986 cuas&loacelera: la mayoria de los

entrevistados llegaron a la residencia que hoyacen las urbanizaciones después de 1986.

® Los precios de las viviendas practicamente seatioblentre 1985 y 1986. El mecanismo era el prdpidos
mercados oligopolisticos con escasa 0 nula traespir y con elevadas barreras de entrada. La odtetada
coexistia con la elevacién de precios: el valoreetgnte superaba con creces el monto de los precios

® Seria l6gico pensar que el alquiler era la solucRero este mercado tenfa una oferta escasisamapoto las viviendas de
segunda mano eran solucion: a diferencia del destéuropa, sus precios eran casi tan prohibitieosoclos de la construccion
nueva.

" La divisién del proceso productivo y la dispers&spacial de la actividad econémica habian generadeas necesidades de
conexion: se abren nuevas vias de circulacion

8 Cada vez hay un niimero mas elevado de municipieseafiaden a la dindmica que va extendiéndosenpterritorio cada
vez maen el limite
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Grafico 1 Grafico 2

De cuando llegaron a la vivienda actual Porcentaje de segundas residencias convertidas en
principales
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Fuente: Elaboracion propia

Tal como se enunciaba en las hipétesis, la existale segundas residencias ha implicado,
para las familias, contar con un parque inmobdiatel que poder hacer uso en caso de
necesidad. EI monto de quienes van convirtiendo segunda residencia en primera ha
variado poco en términos absolutos, pero su pesdchdisminuyendo desde finales de los
afos noventapor el aumento de la construccion directamenteirdet a primeras

residencias a excepcién del ultimo periodo en la guelve a aumentar debido a la

ocupacion por parte de los jubilados de su segregidencia.

En general, las personas llegan a las urbanizaxiocnando son relativamente jovenes
(menos de 45 afios). Antes de 1986 tenian mucholaeste menos de 30 afios; después
fueron perdiendo peso dentro del conjunto de pairlague se desplaza. En cambio, los de
30 a 45 han incrementado su protagonismo. Tamloiémah hecho los de 46 a 65 afios,

aungue a distancia de los anteriores.

Grafico 3 Grafi4

Afio de llegada a la vivienda actual Evolucion de la edad de llegada a la
vivienda
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Cuando se atiende a la tipologia de las urbanizasiose comprueban la mayoria de
hipétesis formuladas al respecto: la preponderameita categoria alta y media alta en la
primera etapa y la posterior reduccion del pesdadeategoria alta mientras asciende la
presencia de las categorias medias (alta y, sadge media); las de nivel bajo, que
comenzaron constituyendo porcentajes significatis® redujeron después (entre 1986 y
1995) para aumentar a partir de 1996, posiblemieaje los efectos de la utilizacién por

parte de los jubilados de la segunda residenciaaavienda principal.
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Fuente: Elaboracion propia

En resumen, ademas de comprobarse que las hipdbesialadas inicialmente parecen
adecuadas, de lo hasta aqui expuesto se deducemsndeas: en el primer periodo (1975-
1985) tanto en Cataluffacomo en Espafia se registré un crecimiento exmode la
ocupacién de segundas residencias y en el perigdeerste (1986-1995) se creé un nuevo
mercado: el de urbanizaciones. El primer peri@dexplica a partir de mecanismos de valor
uso y consecuentemente el protagonismo es de tasialg el segundo a partir de
mecanismos de valor cambio y el protagonismo cporede a los agentes urbanos: la logica

del beneficio es su principal incentivo.

2.2 Eleccion del lugar de residencia: motivos argdos

Los extremos anteriores responden a unos cientms/os que solo pueden descubrirse a
partir del trabajo de campo. La decision de camb&rmunicipio al buscar una nueva
vivienda, no es una decisién facil. Hacerlo va plicar una nueva organizaciéon del tiempo y
de la vida cotidiana; un cambio en los habitosespthzamiento; la utilizacién de un espacio

diferente y la potenciacion de unas relacionesifades/familiares-nucleares) en detrimento
de otras.

° A partir de un trabajo de prospeccion de la modd urbana se elaboré una tipologia de las uraeioizes objeto
de estudio, concretandola en 5 niveles, desdel@anizaciones de lujo a las de autoconstruccién.
1% Otros estudios muestran que en Espafia el proeesiddparalelo.



Por todo ello, las razones en las que se suskerdacision suelen ser multiples y, con
frecuencia, ventajas y desventajas se contrapomgnando dudas e inseguridades para los

protagonistas. Aparecen asi mecanismos propios de las disorsmoognitivas.

2.3 ¢ Por qué irse a vivir a otro municipio?

Las respuestas obtenidas procedian del conjunémiievistados que, en el dltimo cambio
de residencia, se desplazaron desde otro munidipgresultados obtenidos son claros: las
razones principales del cambio de municipio tiemes ver con laivienday a lafamilia.

Un analisis mas detallado hace emerger otros aspeld interés. Por ejemplo, permite
comprobar que los entrevistados han ordenado spseastas segun la importancia conferida
a cada uno de los elementos que han contribuidarabio: primero, cuando las hay, citan
razones existencialeg@mancipacion, matrimonio, reduccion de la familja después las
ligadas con lavivienda vy, finalmente, las que tienen que ver corcdéidad de viday el

medioambientg.

Tabla 1. Principales motivos del cambio de municipig residencia

Principales motivos del cambio de SRR Frecuencia Z/; 2a% 3a fﬁ 1-22TA3La
vivienda y municipio 1a 2232 TOTAL y » <8 Y
respuesta respuesta respuesta respuestas
respuesta

1. Motivos familiares y de curso de vida 93 17 110 20,3 11,6 18,2
2. Motivos laborales 45 6 51 9,8 4,1 8,4
3. Motivos relacionados con la vivienda 140 44 184 30,5 29,9 30,4
4. Motivos ambientales 134 50 184 29,2 34,0 30,4

Fuente: Elaboracion propia

A lo largo del periodo estudiado ha ido modificaswita importancia concedida a cada uno
de los aspectos, siendo o mas destacable aumenéspliestas que se refieren a la vivienda:
absorbe el 20% de las respuestas de quienes llegates de 1986; el 27% de quienes se
instalaron entre 1986 y 1995 en la vivienda acyuall 30% de quienes llegaron mas tarde.

Era esta una de las afirmaciones que estaban itaplén las hipotesis iniciales.

! Explicitar todas estas cuestiones no es facilafei que se incentivara a los entrevistados a @ar de una
respuesta. Aun asi, la informacién obtenida canatits6lo una primera aproximacion. Las entrevigas
profundidad han complementado la informacion. Aipde ellas se ha comprobado, por ejemplo, quenotvos

laborales y los relacionados con la vivienda sarcihs sobre todo por los hombres, mientras quenlgeres se
refieren mas a la familia y al medio ambiente.

12| a afirmacién se deriva de la comparacién ente peimeras respuestas y las siguientes (22 cspaiesta): los
porcentajes correspondientes a “medio ambientedmds representar el 29% a suponer el 34%, al tiequp se
reducen las referencias a cuestiones familiaresaucso de vida y se mantienen las relacionadataocgwienda. Es
decir, primero se han citado las respuestas caaside de mayor importancia, después el resto.
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Grafico 6

Principales motivos del cambio de vivienda en cada etapa
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Fuente: Elaboracion propia
Légicamente, los motivos que indujeron a la moatidresidencial varian segun las

caracteristicas de los residentes. Asi, retrotihyela informacion a la edad de los

entrevistados en el momento del cambio, resulta que

- Los jovenes citan mas los motivos relacionadoslaaonstitucion de una pareja estable
(16% de los de menos de 30 afios). Quienes tiertem &y 45 afos se refieren tanto a la
constitucién de pareja como a la ampliacion de lfamy, a medida que aumenta la edad

aumentan las referencias a los motivos la reduatgbhogar y a la jubilacion.

- Los motivos relacionados con el trabajo remunetaa®n un cierto peso entre los mas

jovenes, y tiende a disminuir con la edad

- Todos se refieren a las motivaciones relacionadas la vivienda. Directa o

indirectamente esta claro que TODOS tuvieron estavacion.

- Finalmente, las motivaciones ligadas al medioanbiey a la calidad de vida son
aducidos, sobre todo, por quienes tienen entre 3B yafios. Edad coincidente con la

existencia de menores en el hogar.

2.4 Motivos para elegir la ubicacién concrets

La pregunta, complementaria de la anterior, eraortapte para conocer los motivos que

llevan a las personas y a las familias a elegirdgtarminada ubicacion.

13 Como en el caso anterior, y por idénticas razopeslian dar hasta tres respuestas
11



Vayamos a las preferencias manifestadas:

(1) La tranquilidad ambiental y la importancia datorno absorbe, en una u otra forma, el

40.9% del conjunto de respuestas.

(2) Ocupando el segundo lugar del ranking aparktar@fo y confort de la vivienda. Esta

claro que ha sido uno de los méviles, especialmaantz los hogares en expansion.

(3) EIl 15% del total de respuestas se refieream@rno conocido y familiar. Sin embargo, al
observar sdlo la primera respuesta dada, estergajeesube hasta el 22.3%, indicando la
importancia que muchos le conceden. La cuestidnmacespecial relevancia entre los

jubilados, para quienes constituye el principalivaotie eleccion.

(4) El resto de motivos —incluido el precio—reanlinucho menos destacados por parte de
los entrevistados. Es posible que el precio seaiderado como un dato (filtro) mas que
como una variable a minimizar o a maximizar. Seaphgsta donde se alcanza y se

maximizan o minimizan el resto de ventajas y detajas.

Tabla 2. Razones de la eleccién del lugar de residea

Razones de la eleccion del lugar de residencia I$peiesta % (1a, 2;?;’2% :g)spuestas
1. Entorno conaocido / familiar 22,3 15,7
Es el lugar de residencia de otros familiares 8,4 35
Se ha transformado la 22 residencia en primera 7,9 51
Proximidad al trabajo propio o de la pareja 2,6 2,2
Por proximidad a la residencia anterior 1,3 1,0
Es el lugar de residencia de amigos/conocidos 1,1 A 1
Ya era el lugar de vacaciones (pero no 22 Residericia 1,1 1,1
2. Precio de la vivienda 10,9 8,8
3. Tamafio y confort de la vivienda 16,3 23,1
4. Tranquilidad ambiental 38,1 40,9
5. Otras razones 12,4 11,6
Total 100,0 100,0

Fuente: Elaboracion propia

3. Uso del territorio. Estrateqgias adaptativas dedls familias

El uso del territorio es uno de los aspectos e coynocimiento nos proponiamos avanzar.
Pensabamos —esta era la hipotesis—que el espavidajeaquel que cotidianamente utiliza
la poblacion sédesparrama” por un area mucho mas amplia que la utilizadatbalonente

por los residentes de zonas urbana compactas. dridagonstituia, pues, uno de los
propésitos del estudio. Y, para hacerlo se consideuso que se hace de los territorios de la
urbanizacion donde se reside, del municipio erual se encuentra emplazada la vivienda y
del resto de la RMB. A partir de aqui es posiblal@ecer conjuntos de personas (cluster)

con grados de utilizacion similares.
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Residir en una urbanizacion —seguimos con las &gt tiene, ademas, consecuencias
diferentes segun las caracteristicas de las pexsBasa algunos residentes las caracteristicas
propias del urbanismo disperso (mayores distareiascorrer, especializacion territorial,
segmentacion, etc.) pueden significar limitaciomaportantes (Harvey; Lucio). En este
sentido establecimos que tenia sentido observarsena de colectivos que, en principio,
podian considerarse de mayor riesgo: segledéa (los jovenes y los mayores); seggin
sexo(las mujeres pueden resultar con mayores desvsptaggun tipologia del hogar (las
madres con nifios pequenaguedaran perjudicadas). Las variables anterioreslgou estar
mediatizadas por factores tales como la posesion de vehicul@l socioeconémico o el

tipo de hogar y el reparto de roles.

Al centrarnos en edspacio de vidalo consideraremos, ademas, como una reabdagetiva

y dinamicae intentaremos comprobar si a medida que aumeogaarios de residencia en el
lugar, el territorio frecuentado tiende a reduairadio de alcance. Pensamos que, de ser asi,
habria varias razones que lo explicarian: mejorociomento del espacio, posibles
readaptaciones (por ejemplo, cambios del lugarat®jfo), incremento de equipamientos y
servicios en los lugares proximos a las residendiambién indagamos cual es el nivel

explicativo del grado de conocimiento del espacio.

Trabajo, estudio, compras y ocio han sido las @etdes observadas. A continuacion una
brevisima sintesis de los resultados obtenidosfi®dl, una nota sobre la forma de

desplazarse en cada caso.

a) El puesto de trabajo

Diferenciando segun la distancia que separa elrldgatrabajo y el de residencia se
comprueba la importante proporcion de quienes &ban Barcelona o en municipios

proximos al de su residencia (25.7% y 19.1% del ti¢ ocupados, respectivamente).

- En general, las mujeres consiguen trabajar esrdsgmas proximos al domicilio.

- Por edades, los mas jovenes (hasta 29 aflogspiadan tanto como es necesario. Los de

30 a 45 afos registran la mayor proporcion de asapas en BCN.

- La informacion anterior hizo intuir que la edaodfa estar correlacionada con el afio de
llegada a la vivienda y al municipio y que sedeghpo de residencia en el municipio y no la
edad la variable que tiene mayor fuerza explicatidéh comprobarlo resulté que,

efectivamente, a mayor antigliedad residencial maraximidad del lugar de trabajo.
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- El nivel socioeconémico también resulta relevante

1) los empresarios con asalariados, profesionalesrgctdres, son los que en mayor

proporcion tienen su ocupacion en Barcelona ciudad,

2) el mayor porcentaje de los ocupados que trabajah gropio municipio corresponde a la

vieja clase medig¢empresarios sin asalariados)

3) los empresarios con asalariados no profesionalizddmen su puesto de trabajo en

municipios proximos al de residencia en una praparsuperior al resto de los grupos,

4) finalmente, los pertenecientes al grupo de traloagsd calificados y los profesionales
liberales son quienes tienen mayor proporcion deacones en el resto de la RMB

b) Lugares de estudio

La mayoria de escuelas y centros educativos a les apuden los vecinos de las
urbanizaciones se encuentran ubicados en los miosdle residencia (62.1%) e incluso, en
un porcentaje no despreciable (6.2%), estan eprégsas urbanizaciones. Sin embargo, mas
de una tercera parte de quienes estudian se dasplaacia otros municipios —

presumiblemente cercanos— 0 hacia Barcelona. Arpdetlos 18 afos, la mayoria se

desplazan a otros municipios y la mitad de ellosar8arcelona.

c) Compras: tipo y ubicacién

Como indicadores pertinentes para estudiar dondényo se realizaban las compras se
consideraron unicamente la compra de alimentosdsgda de envasados y la de vestido y

calzado. La informacion recogida puso de manifigsie:

- los alimentos frescos suelen adquirirse en el propio municipio (57.286municipios
proximos (24.7). Practicamente nunca se adquemda misma urbanizacion, puesto que en
casi ninguna de ellas existen comercios. TampogoeRma es, en este caso, un mercado

frecuentado (3'2%).

- Las compras de Iggoductos envasadosolo difieren de las anteriores en la frecuencia de
compra y en el tipo de establecimiento donde seliadsy Su mayor plazo de caducidad
permite distanciar las adquisiciones, y sus carnatizas fisicas (peso, homologacién etc.)
hacen que resulte reforzada la importanciasdgler o hipermercado, aunque de nuevo se

adquieren en el propio municipio (56.9%).
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- En la adquisicion deestido o calzadase incrementa la proporcién de quienes compran en
Barcelona: un 42'8%. Ademas entra aqui en juegfum@ion comercial de las grandes
ciudades: Matar6, Sabadell y Terrassa proveen otamente otro 42%. Cobra importancia

el pequeiio comercio (50'7%) y el centro comeraggamdes almacenes (41'5%).

Las pautas de hombres y mujeres son parecidas eudnquhombres compran mas en
Barcelona. Por edades, quienes superan los 65 sgiodos que mas compran en el
municipio; los de menos de 30 afios quienes maaderhen Barcelona. Estas pautas pueden
guedar reforzadas por el mejor conocimiento delitéeio: a mayor es el tiempo de
residencia, mejores clientes del propio municidia. pauta es similar para todos los
productos, aunque en vestido y calzado el montlntas compras municipales es inferior.

Grafico 7

Entrevistados que compran en su municipio
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Fuente: Elaboracion propia

d) Ocio y tiempo libre

Trabajo, estudio, compras... el espacio de videolaponen también los espacios de ocio y
relacion. De aqui que a partir del trabajo de caspauisieras indagar cuando, donde y
como los entrevistados utilizan el espacio durantéempo libre. También la intensidad de

esta utilizacion.

Como actividades indicadoras del uso de espaciaxidese preguntd el nimero de veces
que, durante el Ultimo mes, la persona entrevistatida ido al cine, a discotecapubs a

restaurantes, y de paseo o de excursion. Las m@sguendican que el espacio y
equipamientos existentes fuera del hogar se utiligaco. La mayor parte del tiempo libre se

desarrolla en el propio domicilio. A continuacidmaLimagen sinéptica del uso:
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Grafico 8

Por lo menos una vez a...
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Fuente: Elaboracion propia

La localizacion de los espacios frecuentados moeltdrevistados ofrece informacién sobre
Su espacio de vida:

Gréfico 9
Ubicacion de las actividades
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Fuente: Elaboracion propia

Como puede verse, Barcelona ha dejado de seraeldug concentra las actividades de ocio,
pero sigue teniendo presencia en todas las aatiegl El cine es la que absorbe mayor
porcentaje de poblacion de las urbanizacionesast@la que menos. EI municipio donde
se reside casi constituye el negativo de Barcelabaorbe la mayoria de la actividad de
paseo y excursion pero casi nadie va a sus ciosflemente porque no existen. Hay que
recordar que el gran crecimiento de las urbaninasicse ha desarrollado sobre todo en

municipios pequenos.
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El espacio de vida: cluster

A partir de los datos obtenidos sobre la utilizaai@! territorio por parte de los entrevistados
y, con objeto de ofrecer una imagen sintética, repgrd un cluster que clasificaba a les
encuestados segun su “espacio de vida”. La agdyatas adecuada parecié ser aquella que
discrimina entre 4 grupos:

Tabla 3. Clasificacion de los individuos segln sispacio de vida

(CLU4 1 Average Linkage (Between Groups)
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
GRUPOL1 145 24,2 24,2 24,2
GRUPO2 215 35,8 35,8 60,0
GRUPO3 217 36,2 36,2 96,2
GRUPO4 23 3,8 3.8 100,0
Total 600 100,0 100,0

Fuente: Elaboracion propia

Grupo 1: (24'2%) Formado por personas que concentran migpsamente swsctividades

en su municipia En él se sitda el centro educativo al que asistsnhijas/os, realizan sus
compras, acuden a sus establecimientos de hoatglpdsean, aunque en este ultimo punto
también lo hacen mucho en la urbanizacion. Aunguadyoria trabajan en otro municipio,

la proporcion de los que lo hacen en el propio gipid es anormalmente elevada.

Grupo 2: (35'8%) Integrado por aquellas personas cuyo@syuke vida se reparte en partes
iguales entre el municipio donde reside y otros imipios. Adquieren los alimentos en su
municipio, pero para comprar articulos de modaat @ine se desplazan fuera, sobre todo a
Barcelona El resto de actividades de ocio las realizan,stonlar frecuencia, dentro y fuera
del municipio. Es el grupo que registra el porcientads alto de personas que trabajan en la

misma urbanizacion donde residen (20%).

Grupo 3: (36'2%) De tamafo idéntico al anterior, se caarh por realizar muchas

actividades en otros municipios, especialmenteealidades diferentes a Barcelona

Grupo 4: (3'8%) Es el menos cuantioso. Se distingue ppam& sus actividades entla
urbanizacién y otros municipios. En la urbanizacion hacen lmp@ de alimentos, van a
bares y restaurantes, pasan su tiempo de ocioedilaie (paseos, excursiones...) y llevan a
sus hijos/as a estudiar. Muchos de ellos trabajamlepropio domicilio. En cambio, la

compra de articulos de moda la hacen fuera de sicipio.
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El cluster de “espacio de vida” permite acercaradsa hipétesis, inicialmente planteada,
segun la cual los residentes en las urbanizaciter@sn distintas orientaciones territoriales.
También permite estudiar el tipo de vecinos queamtyiamente forma parte de cada grupo
y utilizar la nueva variable G1, G2, G3, G4 comaialde independiente que es posible

cruzar con otras informaciones.

4. Las relaciones en el disperso

Esta era una de las cuestiones que mas nos iftarasalizar. Partiamos de la hipotesis que
al desplazar la residencia a zonas dispersas pinddicar una reduccién en las
oportunidades de relacion, incluidas las familiaBsasi fuera, esta claro que ello se influiria
en aspectos calve de la vida cuotidiana: aquellestignen que ver con la solidaridad, y
especialmente con la solidaridad intergeneracignatjuellos que estan relacionados con la

sociabilidad y el tiempo libre. Familiares, amigogecinos estaban, pues, en observacion.

¢, Qué hemos encontrado? Ciertamente la distan@altif y mucho, la solidaridad familiar,

a pesar de que en los momentos clave sigue fumdona

“No puedo contar con nadie (para que me ayude)teNgo a nadie. (...) Mi madre vive en
Barcelona. Como para echarte una mano. Si, homlgrerse pongo mala y la llamo viene.
Pero vaya que... Yo he estao mal, y mis hermana® mas ido de aqui. Cuando no habia
una, habia otra. [somriu] Pero sino no. Si te ffialita vienen. Pero sino no.”

Mujer. Llica d’Amunt. Mediana baja

Otras personas lo tienen algo més facil por citauntsas particulares

“La meva sogra i la meva cunyada que treballen elmieu home en el taller, que és soltera,
si els nens estan malalts, ella m’ha vingut a. M'iicat d’escola que el nen s’ha posat
malalt, poquetes vegades gracies a Déu perqueitpat..sl llavors jo puc trucar-li i dir,
demanar-li si us plau me pots nar a buscar al nerjajno puc sortir de la feina. Per segons
guines coses no li diras vine de Barcelona, pesdsiper coses urgents, si, jo puc comptar
amb la meva sogra i la meva cunyada que es des@ace.”

Mujer. Begues. Media-media

Ademas, ha surgido una estrategia que ha resuttadho mas frecuente de lo imaginado:
podriamos asimilarla a una especie de “reagrupdamiamiliar’. El fendmeno implica, al
22% de los entrevistados. Mayoritariamente se spamden con hogares situados en los dos
extremos de la escala social: las urbanizaciongssencillas y las de alstandig En ambos
casos se han concentrado un numero importante rddiafa que residen en la misma

urbanizacion. Los padres aportan el solar; ellagsstruyen la casa.
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“Jo hi estiuejava, hi passava ja els estius agryg aqui al costat hi ha la casa dels meus
pares... | els meus pares ara fan mig any a Magaglépnig any a Terrassa (...) En aquests
cas eren terrenys del meu pare i va fer una donpeigué jo no sé com... si haguessis de
comprar el terreny i fer-te la casa....”

Mujer, Matadepera, Media-alta

“Els pares de la meva dona van comprar aqui unl pieréerrenys fa 30 anys i a les hores
ells van fer la casa i la utilitzaven com a seg@sédencia: de vacances, de cap de setmana.
Llavors les filles es van fer grans i una de Ikedj doncs, es va casar i van fer aquesta casa
per viure. Ells ara també hi viuen”

Hombre, Sant Mug, media-baja

Ambos casos tienen en comdn que la adquisiciérosl¢éelrenos tuvo lugar hace bastantes
afos, cuando aquellos lugares eran espacios dadsegesidencia. Mucho mas extrafio es,
en cambio —a pesar e que también puede darse—vabssa practica en la urbanizaciones
modernas, construidas y disefiadas como habitatipainy destinadas basicamente a parejas

jovenes.

Sobre la relacion con amigos y vecinos, la encuefitece datos poco matizados. El
cualitativo, en cambio, aunque no permita infeiimfroduce cantidad de elementos
interesantes: la escasa y distante relacién emttaas; la separacion entre quienes han
vivido siempre en el municipio, quienes fueron gunis veraneantes y los recién llegados
(generalmente barceloneses); la importancia de ni@ss/as como fuente de nuevas

relaciones...

Hay muchisimas mas cuestiones: asociacionismo,icipacion, relacion con los
Ayuntamientos; percepcion de las ventajas i desyesnde vivir en zonas de baja densidad;
las preferencias en la ubicacién de los hogaresdeal futuro... Sobre todos estos puntos la
investigacion realizada ofrece informacion. Ademds estudio permite contrastar
situaciones, opiniones y practicas en funcion dedaracteristicas registradas sobre los

entrevistados, sus familias. Exponerlo depasajetiob de esta presentacion.

Barcelona, junio de 2007
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