
ACTIVITAT DE RECONEIXEMENT DE CRÈDITS DE SIMULACIÓ DE RESOLUCIÓ DE CONFLICTES 

(Mediació i judici) 

(Necessària per a la realització del TFG de simulació en família o consum) 

(Segon quadrimestre) 

Matrícula oberta: del 7 al 20 de gener 

(Adreçada als alumnes de 3er i 4art del grau de Dret) 

Preu: 30 euros 

 

A PARTIR DEL 22 DE GENER (Reconeixement de 3 crèdits) 

ASSISTÈNCIA MÍNIMA: 80% 

AVALUACIÓ: 100% representació final 

 

ACTIVITATS PRESENCIALS (25 hores) 

Sessió 1. Dia 22 de gener, de 16h a 20h 

 Presentació del cas. Atenció al client. (Dra. Elena Guixé i Dra. Núria Mallandrich) 

 Terminologia. Pluralitat de sistemes de resolució de conflictes. (Dra. Elena Lauroba i Dra. 

Elena Guixé) 

Sessió 2. Dia 23 de gener, de 16h a 20h 

 Introducció a la mediació (Dra. Imma Barral i Dra. Isabel Viola) 

Sessió 3. Dia 27 de gener, de 16h a 20h 

 Negociació i mediació I (Sra. Marta Méndez, experta en mediació i negociació) 

Sessió 4. Dia 28 de gener, de 16 a 20h 

 Negociació i mediació II (Sra. Marta Méndez, experta en mediació i negociació) 

Sessió 5. 29 de gener, de 16 a 20h 

 Tècniques de negociació (Sr. Josep Maria Cervera, expert en negociació) 

Sessió 6. Dia a concretar amb els alumnes, de 15.30h a 20.30h 

 Representació d’una sessió inicial d’una mediació 

 Representació d’unes conclusions d’una vista o judici. 

 Valoració (Feedback) 

 

TREBALL DIRIGIT (25 hores) 

 Visita als Jutjats i al Centre de Mediació de Dret Privat de Catalunya (Dades a concretar) 

 Treball sobre un cas a partir de sentències i altres materials. 

 Anàlisi de legislació i bibliografia bàsica de suport. 

 



TREBALL AUTÒNOM (25 hores) 

 Preparació d’una sessió inicial d’una mediació 

 Preparació de la representació d’unes conclusions d’una vista o judici. 

 

SISTEMA D’AVALUACIÓ 

Activitat de simulació d’una sessió informativa d’una mediació o d’unes conclusions d’una 

vista o  judici. 

Els criteris d’avaluació d’aquesta activitat són els següents: 

 Posada en escena de l’activitat de simulació i desenvolupament del rol assignat. 

 Argumentació consistent i contingut rellevant. 

 Lèxic i terminologia adequat al tema, a l’audiència, al grau de formalitat i al propòsit de 

la comunicació. 

 Discurs atractiu i persuasiu: capta l’atenció, implica a l’auditori i adapta el discurs als 

interessos dels destinataris. 

 Domini del contingut de la disciplina en l’activitat de simulació. 

 

 


